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Wir holen
mehr fur Sie raus!




HausHirsch®

Maximaler Verkaufspreis.
Minimale Verkaufszeit.
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HausHirsch®

Uberuns

Liebe Eigentimerin, lieber Eigentimer,

inden ersten 12 Monaten unseres Bestehens sind wir zu einer der TOP-
10-Maklerfirmen in Deutschland avanciert.

Eigenlob stinkt, das wissen wir und estut uns leid. Allerdings gibt
es keinen Umstand, der besser verdeutlicht, dass unser Konzept
funktioniert. Nur wer seinen Kunden einen deutlichen Mehrwert bietet,
kann so kometenhaft aufsteigen.

Was ist unser Geheimnis?
Wahrend viele in derlmmobilienbranche die Digitalisierung verschlafen,
setzen wir bei HausHirsch voll auf diese Karte. Unter einem Dach vereinen

wir die besten Makler, die talentiertesten IT-Profis und die kreativsten
Marketing-Experten.

Auf diese Weise erzielen wir flirunsere Kunden in verhaltnismapig kurzer
Zeit den absoluten Bestpreis firihre Immobilie.

Die konkreten Strategien, die bei diesem Prozess zum Tragen kommen,
sind derInhalt dieser Broschire. Erfahren Sie hier, wie HausHirsch den
richtigen Kaufer fir Ihr Objekt findet.

Wir scheuen keine Muhen fur Sie!

) ALEXANDER FERATI
= CEO

Zielgruppe(n)

“Wenn wir uns nicht vorbereiten, bereiten wir uns auf das Scheitern
vor.” - Benjamin Franklin

Zuerst miissen wir bestimmen, fir wen lhre Immobilie Gberhaupt
infrage kommt. Mit grofer Wahrscheinlichkeit werden sogar mehrere
Zielgruppen ansprechen kénnen.

Klassische Beispiele:

Eigennutzer, die das ganze Objekt bewohnenwollen
Mehrgenerationenhaus dank einer cleveren Aufteilung
Kombination Work & Life fir vielbeschaftigte Singles oder Paare

NN

Kapitalanlage furden klugen Investor

Nachdem unsere Immobilienexperten beilhnen vor Ort die Zielgruppe(n)
sowie einen realistischen Maximalpreis ermittelt haben, kann unsere
Marketing-Abteilung zielgruppenorientiert ans Werk gehen und ihre
Werbe-Wunder wirken lassen.
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HausHirsch®

Werkzeuge

Mit diesen Maf3nahmen sprechen wir moglichst viele Interessentenan.
Gleichwohl laden wir nur qualifizierte Menschen zu Besichtigungen ein.
Schlielich wollen wir nicht lhre sowie unsere Zeit verschwenden. Bei
dem Rundgang durch lhre Immobilie wird unser Makler den potenziellen
Kaufern selbstverstandlich firjegliche Fragen zur Verfligung stehenund
eingangs unausgesprochene Bedenken entscharfen.

Werbetexte 3D-Rundgang — > % Datenbank

0Qo . ®
(D Zielgruppen HausHirsch @ Secret Sale

&) vip-seiten

Werbung - p Portale

Werbetexte

Wenn Sie sich verschiedene Exposés auf den gangigen Portalen
durchlesen, werden Sie feststellen, dass diese haufig nur eine lieblose
Auflistung der Merkmale vorweisen. Das st flr uns inakzeptabel. Eine
Immobilieist ein emotionales Produkt und so sollte auch der Text
geschriebenwerden. Die Interessenten sollen schon beim Lesen ein
Geflhlbekommen, wie es wére, in diesem Objekt zu leben.

* https://haushirsch.de/marketing

3D-Rundgang

Mittels modernster 3D-Scanner (Matterport) kdnnen wir einen Google
Street View-ahnlichen Rundgang durch das Innere lhrer Immobilie
erstellen. Diese interaktive Tour erméglicht es den Interessenten,

von Raum zu Raum zu springen und sogar das Anwesen aus der
Vogelperspektive zu betrachten. So kdnnen potenzielle Kunden lhre
Immobilie erleben, bevor sie tatsachlich durch die Tur treten.

Datenbank

Wenn die Texte und die Fotos fertig sind, kénnen wir lhre Immobilie
in unserer Datenbank anbieten. Noch bevor wir in die Portale gehen,
sendenwir Ihr Exposé an mehrere Dutzend Interessenten, die genauso
ein Objekt suchen. Wirhaben eine gesonderte Abteilung, die sich nur mit
der Pflege der Datenbank sowie der Suchprofile beschaftigt. Nicht
selten verkaufen wir so eine Immobilie in den ersten 14 Tagen
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.

AN

S.7



Secret Sale / Lucky Punch-Strategie

Wenn die Datenbank nicht fruchtet, sind die Online-Portale dernachste
Schritt. Allerdings haben wir auch hier eine Besonderheit fir Sie.
Zunachst gehen wir-auf Wunsch - mit einer diskreten Vermarktung
online. So kénnenwir einen deutlich héheren Preis ausprobieren, ohne
lhre Immobilie auf dem Markt zu “verbrennen”.

Sie m6chten700.000 € fur |hr Haus bekommen? Vielleicht findet sich
zufalligjemand, der900.000 € zahlen wirde.

HausHirsch findet es heraus.

Falls wir kein Glick haben, ist kein Schaden entstanden (eine deutliche
Preissenkung signalisiert Interessenten normalerweise, dass beidiesem
Objekt etwas nicht stimmt). Wir nehmen lhre Immobilie aus dem Netz,
warten 10 Tage, schreiben den Text um und gehen mit Bildern online.

Die Secret Sale-Strategie eignet sich nattrlich auch hervorragend, wenn
Sie lhr Objekt ganzlich diskret verkaufen méchten.

Alle Portale

Ob mit Secret Sale oder ohne, HausHirsch wird Ihre Immobilie in allen
relevanten Portalen platzieren - bei Bedarf auch als Premium-Inserat.
Sicher, das kdnnten Sie auch selbst tun. Aber mdchten Sie |hr Objekt
wirklich in 10 Portalen managen? Wir kénnen und wollen das! Dank
unserem IT-System werden Ubrigens alle Anfragen Uber die Portale
blitzschnell beantwortet.
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Landing-Pages & Werbung

Doch hierhértunser Service noch nicht auf. Jede Immobilie erhalbei uns

auf der Website eine eigene Exposé-Unterseite. Auf ebendiese kdnnen
wir gezielt Werbung schaltenund so noch mehr Anfragen generieren.
Immobilieninteressierte Menschen in lhrer Umgebung werden auf
Facebook, Instagram und Co. Ihrem Objekt kaum entgehen kénnen.

Kennzahlen zur Werbung

Bei HausHirsch arbeitenu.a. Profis aus einer Werbeagentur, die fir
unsere Werbung zusténdig sind. Dank der Expertise in den eigenen
Reihen dlrfen wir stolzbehaupten, dass unsere Online-Anzeigen wirklich
hervorragend performen.
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HausHirsch®

Gesamtes
Leistungsspektrum

Was wir anbieten

Ausbaureserven

Wir erkennen Ausbaureserven und verkaufen diese
mit. Ihr Haus kénnte theoretisch aufgestockt werden?
Gut, so konnenSie direkt aus der noch nicht
realisierten Wohnflache profitieren.

Mediatoren

Der Kauf einer Immobilie kann sich kompliziert
gestalten. Wirvermitteln zwischen dem Kauferund
derVerkauferinund glattenso alle Wogen beim
Verkaufsprozess. Mituns kénnen beide Parteien
unbefangen sprechen.

Finanzierung

Wenn Kunden eine Immobilie lber uns erwerben
mochten, stellen wir diesen Interessenten unser
Netzwerk aus Banken und Kontakten zur Verfligung.

Via HausHirsch erhalten Sie Konditionen, die Sie sonst

auf dem freien Markt niemals angeboten bekommen.
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Projektberatung

Sie mochten selbst bauen oder eine Kapitalanlage

erwerben? Gerne beratenwir Sie kostenlos und

unverbindlichin dieser Hinsicht. Profitieren Sie von
unserer Expertise und lassen Sie |hrGeld fur Sie
arbeiten. Betongold macht es méglich.

Suchprofil

Erinnern Sie sichnoch an unsere Datenbank von Seite
7? Auch Sie kdénnen ein differenziertes Suchprofil
bei uns erstellen. Sobald wir eine Immobilie in den
Bestand erhalten, die |hren Kriterien entspricht,
werden Sie augenblicklich via E-Mail kontaktiert.
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HausHirsch®

Investoren

Wir bringen das Geschaft zu lhnen
Liebe Investorin, lieber Investor,

stellen Sie sich bitte vor, Sie hatten eine Truppe von motivierten
Mitarbeitern, die nurImmobilien flr Sie suchen.

Diese kiimmern sichum Folgendes:

Tagliche Researchin allen Portalen und Zeitschriften
Terminvereinbarungen

Prifung der Substanzimmervor Ort

Besorgung und Priifung der Beleihungsunterlagen
Aufbereitung der Dokumente: Digitalisierung
Objektfotos & 3D Rundgange

Organisation von Besichtigungen mit Mietern
Vorbereitung des Kaufvertrages

© N oo AN

Das Leben ware einfacher, oder?

All das kann HausHirsch kostenlos fur Sie machen. Lehnen Sie sich zurlick
und lassen Sie die minutiésen Aufgaben erledigen. Wir bringen das
Geschéft zu lhnen.

Worauf warten Sie noch? Legen Sie jetzt das passende Suchprofil an.
Dank unsererintelligenten Systeme kénnen Sie jede Art von Immobilie
(Gewerbe, Wohnen, Pflege, Hotel, Einzelhandel) injeder Lage durch uns
suchenlassen.

Wir stehen flr beste Ergebnisse

ANDRZEJ FINK
7 ClO & CO-FOUNDER
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HausHirsch®
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Villa Rever

Extravaganter Luxus trifft High-End-Smarthome

PREIS
2.600.000

ORT
KélIn

BAUJAHR
1926

QM
520 m?

VILLA REVER 03

VILLA REVER 02
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HausHirsch®

Wunderschones Haus mit Indoor-Pool

PREIS
1.210.000

ORT
Neuss

Villa Anima

BAUJAHR
1974

QM
425 m?

VILLA ANIMA 03

VILLA ANIMA 02
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HausHirsch®

Villa Olympus

Luxus-Anwesen mit modernem Loft

PREIS
1.250.000

ORT
Mettmann

BAUJAHR
1965

QM
366 m?

VILLA OLYMPUS 03

VILLA OLYMPUS 02
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HausHirsch’

Wir sind fur Sie in der gesamten
Bundesrepublik vertreten.

Haben Sie noch Fragen? Sprechen Sie uns
an! Gerne vereinbaren wir einen kostenlosen
Beratungstermin mit lhnen.

HausHirsch GmbH
Dreischeibenhaus, 40211 Disseldorf

08000001244 | info@haushirsch.de
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